NEU: Halbtagige Online-Schulung

zum Thema «Verkaufsforderung»
»Mehr als einfach Aktionen!“ (Interaktiver Input zum Thema
»Verkaufsforderung”)
,»50 geht Verkaufsforderung!“ (Analyse verschiedenster VF-
Massnahmen anhand von Bildern aus diversen Laden)
»Mit Storytelling beim Kunden ankommen!“ (Einstieg mit
Lernvideo + Erarbeitung einer Geschichte zu einem Produkt)
»Vom Schaufenster zum WOWfenster!“ (Wissensvertiefung mit
Gruppenauftrag + Ausarbeitung eines , Traumfensters”)
,Das Sortiment als Uberraschungseffekt!“ (Interaktiver Input
zum Thema ,Sortiment” + Bearbeitung des entsprechenden
Praxisauftrages)

Unveranderte Lernzeit:
Trotz verkirzter GK-Dauer erfahrt das Total der
Lernzeit fiir das 3. Jahr keine Anderung.
Die Online-Schulung entspricht
vier E-Learning-Wochen.

Immer top informiert!

Alle aktualisierten Unterlagen rund um das 3. tiK-Jahr
als auch die gesamten UK-Inhalte finden Sie stets auf
der VSP-Lernplattform unter: ,,Magazin > Informa-
tionsbereich fiir Betriebe” und auf der Verbands-
Website ,www.papeterie.ch”.

Wir sind gerne fiir Sie da:
patricia.ernst@papeterie.ch
urs.sureman@papeterie.ch

VSP Verband Schweizer Papeterien
@ USP Union Suisse des Papeteries

USC Unione Svizzera delle Cartolerie /
Liebe Ausbildnerinnen, liebe Ausbildner FORMATI
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Infolge eines zu spat festgestellten Planungsfehlers
ist das Blended-Learning-Programm fiir das 3. UK- Jahr auf
eine zu lange Zeitspanne ausgelegt. Dadurch kann der national vorgege-
bene Noteneingabetermin auf der zentralen Plattform DBLAP nicht einge-
halten werden.
Eine umgehende Programmanpassung ist daher leider unumganglich.
Die wichtigsten Anderungen:

- Halbtdgige Online-Schulung Anfang Januar

- Vorverlegung des 7. Priisenztages in den Januar

- Vereinzelte Anpassungen beim Stoffplan (= Neuverteilung/

Umverteilung der Themen/Auftrage)
- Punktuelle Anpassungen der Auftrige (= Lange/Ausfihrlichkeit)
- UiK-Schluss Ende Februar

Erhohung des Lernerfolges

Wir haben diesen besonderen Umstand genutzt, um den Lernerfolg des 3.
UK-Jahres weiter zu festigen. So wird durch die Online-Schulung eine inten-
sivere Vernetzung des erarbeiteten Wissens anhand von praxisnahen Bei-
spielen als auch mittels handlungsorientierten Gruppenauftragen sicher-
gestellt.

Fir die lhnen, durch diese kurzfristige Programmanderung, entstehenden
Umtriebe bitten wir Sie vielmals um Entschuldigung.

Zogern Sie nicht, uns fur allféllige erganzende Auskiinfte und/oder Hilfe-
stellungen zu kontaktieren (Mailadressen siehe Riickseite).

lhre Berufsbildungskommission VSP



Alle Programmanderungen auf einen Blick!

Programmanderungen

ab Januar 2025

-

Wo 01: Vorbereitung auf Online- |_|
Schulung zum Kapitel 7.2

Diverse Vorbereitungsauftrage
gemass Angaben vom Coach

Praxisauftrag 1: "So starken
wir die Kundenbindung”

\ | Wo 06 - 09: Kapitel 7.3
/% Kundenevents und
Promos mitgestalten

Praxisauftrag 2: "Die Kunden
zu Fans machen"

|[ "Mebhr als einfach Aktionen!" ]

‘A{ "So geht Verkaufsforderung!™ ]

"Mit S lling bei
Wo 02/03: Online-Schulung zum L« s et S

Kunde k g5
Sl 7. TOP SELLER { Thema "Verkaufsférderung” J fIwommen
Verkaufsgesprach" \ \| "Vom Schaufenster zum
= [ / \ || WOWfenster!"
Gruppenauftrag "So werde ich . / “
Beschwerde-TOPmanagerin” / || "Das Sortiment als
= - - } Wo 04/05: Prasenztag TOP SELLER ] - Uberraschungseffekt!”
Warenprasentationsauftrag "Wir |
machen Kunden zu Fans” i \\
Praktische Tipps + Tricks far || “~__ | Wo 03/04: Einstieg ins Kapitel 7.3 Diverse Vorbereitungsauftrage
wirkungsvolle Produktepromos Kundenevents und Promos mitgestalten auf den 7. Prasenztag
liK-Klasse Online-Schulung 7. Prdsenztag

08.00 - 12.00 Uhr

Bei

Riifenacht22

Zollikofen, 08.30 - 17.30 Uhr

Mittwoch, 08.01.25 Donnerstag, 30.01.25

Simplex AG Bern,



